ANEXO II - Formulário de Inscrição 
1. Identificação do proponente 
 
a. A proposta será desenvolvida em consórcio, envolvendo mais de uma instituição?  
 
(  ) Sim  (  ) Não 
 
b. Se sim, qual é a composição do consórcio?  
Descrever o nome de cada consorciado e o percentual de participação de cada instituição no escopo da proposta de solução inovadora. 
Qual é a empresa líder do consórcio? 
A empresa líder deverá possuir amplos poderes para representar o consórcio durante o processo de seleção, durante a vigência contratual, bem como administrativa e judicialmente.   
 
c. Nome fantasia. 
 
d. Razão social. 
 
e. CNPJ. 
 
f. E-mail. 
 
g. Nome do contato principal / Cargo. 
 
h. Telefone. 
 
i. Endereço completo. 
 
j. CEP. 
 
k. Bairro. 
 
l. Cidade. 
 
m. Estado. 
 
n. País. 
 
o. Site da proponente. 
 
p. Faturamento bruto da proponente no ano anterior (Em R$). 
 
q. Qual seu segmento de atuação? 
 
r. Como você disponibiliza seu produto/serviço no mercado?   (SaaS / Hardware / Serviços / IA / Produto físico). 
 
s. Número de funcionários. 
 
t. Data de fundação da empresa. 
 
u. Área de atuação da empresa. 
 
v. A proponente se identifica como startup nos termos do art. 4º da LC 182/21? 
 
Sim (  )  Não (  ) 
 
w. Como você foi informado sobre esta oportunidade?  
 
(  ) Site da Sanepar 
(  ) Redes sociais 
(  ) Diário Oficial 
(  ) Outras (Preencher) 
 
 
2. Identificação do desafio 
 
a. A qual desafio sua solução se destina a atuar?  
(preencher apenas 1 por inscrição)  
 
b. Descreva a sua solução inovadora. 
 
c. Demonstre como sua solução irá apoiar a solução do desafio proposto. 
 
d. A tecnologia da sua solução já é validada e opera em larga escala em ambientes reais, com desempenho validado? 
 
e. Como a solução é disponibilizada no mercado? 
 
f. A tecnologia da sua solução já está em tração, com vendas recorrentes, aquisição previsível e crescimento ativo no mercado? 
 
g. Qual é o número de clientes atualmente? 
 
h. Quais são os principais e maiores clientes? 
 
i. Quais resultados você obteve nos testes com clientes (MVP, pilotos, feedbacks) 
 
j. Como o negócio se mantém financeiramente hoje? Há geração de receita ou investimento externo? 
 
k. A tecnologia da solução é patenteada ou tem exclusividade? 
Espaço para anexo de a carta patente ou certidão de andamento do pedido ou de exclusividade 
 
l. Vídeo pitch de até 05 minutos.  
Inserir um Link do youtube com o vídeo.  
Roteiro sugerido: desafio atendido, descrição da solução proposta, maturidade tecnológica e comercial, casos de aplicação, experiência da equipe, geração de valor para Sanepar, modelo de negócio, Plano de Trabalho para execução dos testes. 
 
m. Quais são seus diferenciais em comparação aos players de mercado? 
 
n. Qual o nível de prontidão ou maturidade tecnológica da solução? Informar, no seu melhor entendimento, o nível atual de 
prontidão/maturidade tecnológica (Technology Readiness Level) 
 
(  ) TRL 1: Princípios básicos observados  
(  ) TRL 2: Conceito tecnológico e/ou aplicação formulada  
(  ) TRL 3: Prova de conceito e/ou funções críticas  
(  ) TRL 4: Componentes validados em ambientes controlados (laboratório)  
(  ) TRL 5: Componentes válidos em ambiente simulado (piloto)  
(  ) TRL 6: Subsistemas válidos em ambiente relevante (protótipo)  (  ) TRL 7: Protótipo demonstrado em ambiente relevante (semicomercial)  
(  ) TRL 8: Solução pronta demonstrada em ambiente relevante/real 
(comercial)  
(   ) TRL 9: Solução aplicada (plena operação) 
 
n. Como você chegou a este resultado, quais validações você já teve?                       Anexar arquivo comprobatório, se necessário. 
 
o. Qual o prazo previsto para execução da proposta de solução inovadora? Desde o escopo até a entrega de todas as etapas do projeto. 
 
(  ) Até 1 a 3 meses  
(  ) De 3 a 6 meses  
(  ) De 6 a 9 meses  
(  ) De 9 a 12 meses 
 
p. Qual a experiência da equipe envolvida para desenvolvimento/aplicação da solução proposta? 
Anexar currículo de cada membro da equipe. 
 
q. Explique sobre a equipe, papéis e responsabilidades. 
 
r. Quais são os equipamentos e infraestrutura disponíveis para execução do escopo? 
  
s. Existe necessidade de mais equipamentos e/ou infraestrutura para execução do escopo? Se sim, o que?  
 
t. Como a solução inovadora proposta pode ser escalada?  
 
u. Qual o modelo de negócio para fornecimento da solução para a Sanepar, após conclusão do contrato de solução inovadora?  
 
v. Descreva a metodologia de desenvolvimento da solução proposta. 
 
w. Quais são os resultados esperados?  
 
x. Quais são os indicadores de monitoramento/validação (KPI’s)? Quais são os indicadores de produtividade esperados da solução inovadora? 
 
y. Demonstração inicial das necessidades financeiras para execução dos testes ou Prova de Conceito (PoC), citando a destinação dos valores repassados em decorrência do objeto deste Edital de Licitação.  
 
z. Demonstração comparativa de custo e benefício da solução inovadora proposta em relação às opções funcionalmente equivalentes (como você compara a sua solução com soluções de mercado funcionalmente equivalentes em termos de custo benefício).  
 
aa. Cronograma físico-financeiro contemplando todas as etapas dos testes de até 12 meses.  
 
ab. Plano de Trabalho para a execução da proposta de solução inovadora. 
 
 
3. Valor global da proposta 
 
a. Qual é o valor global para execução da proposta de solução inovadora? 
 
4. Anexos 
 
a. Incluir outros anexos que julgar pertinentes, como apresentação institucional ou apresentação técnico-comercial da proposta de solução inovadora (formato PDF) 
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